Apportez a votre force de vente un
avantage competitif

Vous étes Directeur Commercial donc vous savez que pour
réussir une vente, il ne suffit pas d’étre au bon endroit et au
bon moment. Il faut aussi étre crédible. Pour vos clients
potentiels, un bon argumentaire est la preuve clé que vous
étes expert dans votre domaine. Résultat : un portefeuille
de clients confiants et fidéles.

La crédibilité reste un avantage concurrentiel. C'est
pourquoi vos équipes commerciales doivent toujours étre
formées aux offres produits et services de I'entreprise,
autrement dit un challenge permanent.

Comment proposer efficacement et continuellement de
nouvelles formations qui permettront a votre force de vente
de fournir de meilleurs résultats ? Comment évaluer de
maniére permanente les compétences de votre équipe sans
investir dans une solution complexe et colteuse ?

Optimisez les capacités de votre
force de vente

Gréce a son application multi-modulaire, la solution Aragon-
eRH présente tous les aspects clé pour gérer de maniere
efficace les compétences de votre équipe commerciale.
L’objectif : optimiser vos ventes et minimiser les taches
administratives inutiles.

Avec un identifiant personnel et un mot de passe, vous et
votre force de vente accédez a une suite d’outils intuitive et
cohérente qui vous permet de :

* Réaliser les bilans de compétences de vos collaborateurs
en temps réels

« Identifier immédiatement les écarts de compétences sur le
court et long terme

» Générer et déployer les prochains plans de formation
(formations individuelles et collectives, traditionnelles et e-
learning)

» Gérer la réalisation et le suivi du programme de formation

La solution Aragon-eRH optimise le process de gestion des
compétences de votre force de vente. L’objectif
économiser du temps et de I'argent et augmenter la
performance de votre entreprise pour assurer des
bénéfices sur le court et long terme.

Notre solution est en mode Saa$S, nous vous assurons donc
un déploiement rapide et a moindre colt. Aragon-eRH est
opérationnelle en moins de 2 semaines.

Développer vos offres commerciales
Universaliser votre activité

Réaliser des ventes

Administrer les compétences

Simpilifier vos procédures commerciales
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Admin. des formations
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Appréciation et développement des compétences

Appréciation des principales compétences et définition de compétences & développer etfou
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| Générer le plan de formation ‘

Enrichissez les compeétences de votre
entreprise avec Aragon-eRH.

Aragon-eRH est un outil inégalable qui vous permet de mieux
former votre force de vente et optimiser leurs compétences.
L’objectif : diriger une équipe compétente, satisfaire vos
collaborateurs et accroitre constamment la performance.

Profitez d'une visibilité en temps réels de votre vivier de
compétences et de I'efficacité de votre investissement dans les
programmes de formation.

Pour savoir comment Aragon-eRH peut vous aider a exploiter
au maximum les compétences de votre force de vente,
contactez-nous a cette adresse : contact@aragon-erh.com.

www.aragon-erh.com
5 avenue de I'Observatoire, 75006 Paris — 19 rue de Turbigo, 75002 Paris — +33 1 46 33 68 01



